
Vous êtes dirigeant, directeur commercial,  
manager d’équipe de vente, responsable commer-
cial ou dans les ressources humaines ?

Vous souhaitez :
 Développer votre volume d’affaires avec un
   management commercial efficace ?
 Comprendre les ressorts de motivation d’une 
   équipe commerciale ?
 Identifier des outils simples et concrets de 
   pilotage commercial ?

Venez découvrir les règles d’or du management 
commercial au cours d’un atelier d’échanges animé 
par un consultant expert.

ECOBIZ PERFORMANCE - RH ET MANAGEMENT
Développer votre business : les règles d’or du management 
commercial

le jeudi 2 février 2012
de 8h45 à 11h15
à la Chambre de Commerce et 
d’Industrie du Loiret, 
23 place du Martroi, 
45000 Orléans

PROGRAMME DE LA RENCONTRE

 8h45 : Accueil café

 9h00 : Présentation de l’intervenant, des participants et 
de leurs attentes.

Thèmes développés :

- Piloter une équipe commerciale : connaître les principes           
  du management
- Identifier les atouts et les compétences d’une équipe
  commerciale
- Comment définir des objectifs simples, mesurables et
  motivants ?
- Découvrir les outils pratiques pour accompagner vos 
  commerciaux vers la réussite
- Exemples, retours d’expériences

 10h30 : Questions / réponses
                 Echanges d’expériences

 11h15 : Fin de la rencontre

Intervenant :

Patrick LIGEROT, Directeur de cabinet de 
conseil. Consultant sénior en management 
des hommes et des équipes dans le
domaine commercial.

Partenaire Ecobiz

Accès payant
Compris dans l’offre EXCELLENCE 
d’Ecobiz Performance

Pour toute question :
Nathalie Maître
02 38 77 77 08

http://innovation.loiret-ecobiz.fr/ressources/ECOBIZ%20Performance%20-%20programme%202012.pdf
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